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— ANZIEHENDER AUFTRAGSEINGANG
— SIGNIFIKANTE ERGEBNISSTEIGERUNG

<«

starragheckert

— INTEGRATION VON DORRIES SCHARMANN AUF KURS

Sehr geehrte Aktionarinnen und Aktionare

Der vorliegende Halbjahresbericht schliesst erstmals Dérries Schar-
mann ein, die seit Januar Teil der damit substantiell vergrosserten
StarragHeckert-Gruppe ist. Mit diesem Zusammengehen verstarkten
wir unsere Position in den Zielméarkten Luftfahrt, Energieerzeugung,
Transport und Maschinenbau dank einem komplementéaren Pro-
duktsortiment deutlich.

Im ersten Halbjahr 2011 ist es uns gelungen, ein positives Betriebs-
ergebnis EBIT von 9.3 Mio. CHF und einen Reingewinn von 5.4 Mio.
CHF zu erwirtschaften. Das Betriebsergebnis liegt damit um 5.5 Mio.
CHF, der Reingewinn um 2.4 Mio. CHF Uber der Vorjahresperiode.
Umrechungseffekte aufgrund des deutlich schwacheren Euros ha-
ben das Betriebsergebnis mit 1.3 Mio. CHF und den Reingewinn mit
0.6 Mio. CHF belastet. Trotz des negativen Einflusses der drama-
tischen Wechselkursentwicklung erzielte StarragHeckert damit eine
im Branchenvergleich gute EBIT-Marge von 5.1 Umsatzprozenten.

KENNZAHLEN IM UBERBLICK

PRO-FORMA

01.01. BIS 01.01.BIS  01.01.BIS
in Mio. CHF ~ 30.06.2011 "  30.06.2010  31.12.2010 ?

Auftragseingang 173.3 67.9 332.4
ﬁg:g%%smswnd Ende 230.1 92.5 259.2
Umsatzerlos 182.8 96.1 391.9
Betriebsergebnis EBIT 9.3 3.8 22.5
Reingewinn 5.4 3.0 14.4
Reingewinn je Aktie (in CHF) 1.94 1.21 4.29
Total Aktiven 320.9 173.2 332.5
Eigenkapital 171.8 110.6 177.9
Eigenkapitalrendite (ROE) 6.2% 5.5% 8.1%
Nettoliquiditat 10.0 21.7 BilF8
Anzahl Mitarbeiter 1'452 746 1'439

" Unter Einbezug von Dérries Scharmann ab dem Zeitpunkt der Erstkonsolidierung vom 19.01.2011
2 Pro Forma, d.h wie wenn der Erwerb von Dérries Scharmann und die am 02.05.2011
abgeschlossene Kapitalerhéhung bereits am 31.12.2009 erfolgt waren.

Belebung des Bestellungseingangs

Der Auftragseingang, der ebenfalls vom deutlich schwéacheren Euro
tangiert wurde, betrug in den ersten sechs Monaten 173 Mio. CHF.
Dabei verzeichnete Dorries Scharmann im ersten Quartal einen
schwachen Bestellungseingang, was sich mit der Unsicherheit im
Zusammenhang mit dem friheren Eigentiimer erklart. Im zweiten
Quartal kehrte jedoch das Vertrauen der vor allem global tatigen
Schlisselkunden zuriick, so dass der gruppenweite Auftragseingang
der ersten drei Monate von 72 Mio. CHF auf 101 Mio. CHF im zwei-
ten Quartal zunahm.

Generell durften wir im ersten Halbjahr 2011 eine erfreuliche Bele-
bung des Bestellungseingangs feststellen, wobei StarragHeckert
dem Branchentrend erfahrungsgeméass mit einiger Verzdgerung
folgt. Wéhrungs- und akquisitionsbereinigt konnte verglichen mit der
Vorjahresperiode ein organisches Wachstum von 58 Mio. CHF bzw.
70% erreicht werden. Unser Wachstum im Auftragseingang war im
Berichtssemster vor allem durch die Region Europa getragen, wobei
auch in Asien und Amerika ein positives Wachstum erzielt werden
konnte.

Die Marktsegmente Maschinenbau und Transport profitieren von
einer deutlich gestiegenen Auslastung. Im Kundensegment Luft-
fahrtindustrie féllt der zivile Flugzeugbau durch eine deutliche
Belebung der Investitionstatigkeit auf, wahrend sich bei den mili-
tarischen Projekten Verzdgerungen ergaben. In der Sparte Wind-
energie und in der konventionellen Energieerzeugung zeichnet sich
dagegen noch keine Belebung ab. Die Preise fir Standardmaschi-
nen bleiben weiter unter Druck. Vor allem japanische Hersteller,
die in einem schwachen Binnenmarkt operieren, suchen ihre Aus-
lastung mit Preisen sicherzustellen, die teilweise deutlich unter den
Kosten liegen.

Book-to-bill Ratio ab zweitem Quartal wieder tiber 1

Der Umsatz erreichte im Berichtssemester 183 Mio. CHF und liegt
damit hauptsachlich infolge der Erstkonsolidierung von Dorries
Scharmann deutlich tGber den 96 Mio. CHF der Vorjahresperiode.
Wéhrungs- und akquisitionsbereinigt hat sich der Umsatzerlds um
20% erhoht. Ab dem zweiten Quartal 2011 ergibt sich wieder eine
leicht positive Book-to-bill Ratio von 1.02.

Ende Juni 2011 verflgte die Gruppe Uber einen Auftragsbestand von
230 Mio. CHF. Damit war dieser hauptséchlich wegen des tiefer be-
werteten Euros und aber auch wegen des schwachen Auftragsein-
gangs bei Dorries Scharmann 11% unter dem Pro-Forma Auftrags-
bestand per Ende Dezember 2010.

Positiv aufgenommene Kapitalerh6hung

Anfang Mai konnte eine Kapitalerhdhung mit einem Nettoerlds von
66.8 Mio. CHF abgeschlossen werden. Sie diente der Abldsung ei-
nes Uberbriickungsdarlehens des Hauptaktionars zur Finanzierung
der Akquisition von Doérries Scharmann. Die Kapitalerhéhung wur-
de vom Markt positiv aufgenommen. Im Zusammenhang mit dieser
Transaktion erhdhte sich der Free Float der StarragHeckert-Aktie
von 32.1% auf 35.4%. Zur besseren Handelbarkeit trug auch der
im Verhéltnis 1:10 durchgeflhrte Aktiensplit bei. Die weiterhin hohe
Eigenkapitalquote von 54% unterstreicht die solide Finanzierung un-
serer Gruppe.
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Anhaltende Investitionen in die Zukunft

Im ersten Halbjahr 2011 investierte StarragHeckert 5.3 Mio. CHF fur
den Erwerb des Grundstiicks flr das kinftige Werk in Bangalore/
Indien sowie zur rationelleren Leistungserbringung in den europé-
ischen Werken. Der Beginn der Bauarbeiten flr den neuen Tech-
nologie-/Fertigungsstitzpunkt in Indien ist noch fir diesen Sommer
vorgesehen. Die Investitionen in Forschung und Entwicklung werden
auf dem Vorjahresniveau gehalten. An der bevorstehenden EMO
Hannover vom September, der weltweit bedeutendsten Werkzeug-
maschinenmesse, wird StarragHeckert wiederum mit zwei Produkte-
neuheiten aufwarten.

Beschaffung als Herausforderung

Auf der Beschaffungsseite sehen wir uns mit Preiserhdhungen und
erheblich langeren Lieferfristen konfrontiert, weil einige Komponen-
tenhersteller wahrend der vergangenen Krise Kapazitaten abgebaut
bzw. verlagert haben. Als Reaktion passten wir unsererseits die Prei-
se an, was sich ab dem zweiten Halbjahr positiv bemerkbar machen
wird. Der aktuell noch ungentgenden Auslastung der Werke Mon-
chengladbach, Rorschach und Genf begegnen wir mit Kurzarbeit;
voll ausgelastet sind dagegen die Werke in Bielefeld und Chemnitz.

Belastung durch starken Schweizer Franken limitiert

Der starke Schweizer Franken belastet StarragHeckert hauptséach-
lich bei der Umrechnung der Finanzkennzahlen der deutschen Wer-
ke. So hat sich der Euro-Durchschnitskurs verglichen mit dem ersten
Halbjahr 2010 um 15% abgeschwécht. Da sowohl Umsatzerlos als
auch Kosten zu einem wesentlichen Teil in Euro anfallen, sind die
operativen Risiken aus Wahrungsschwankungen nicht zuletzt dank
der Akquisition der Dérries Scharmann vergleichsweise gering.

Integration von Dérries Scharmann auf Kurs

Die Integration von Dérries Scharmann in unsere Gruppe wird von
einem vierkdpfigen Steuerungskomitee aus beiden Firmen geleitet
und schreitet planméassig voran. Das Komitee wird von sechs the-
menspezifischen Task Force-Gruppen unterstitzt, die ihre Arbeit im
April aufnahmen. Die Gruppe «Sales» hat im Hinblick auf die Konso-
lidierung der Verkaufs- und Serviceaktivitdten rasche Fortschritte er-
Zielt. Auf den Mérkten Grossbritannien, China und Indien sind die
Verkaufsteams und Servicemitarbeitenden bereits in die jeweiligen
Tochtergesellschaften von StarragHeckert integriert. Als nachstes
stellt sich diese Aufgabe in den USA, wo auch die Gruppe «Kunden-
dienst» involviert ist. Die Task Force «Supply Chain und Fertigung»
hat interessante Méglichkeiten zur rationelleren Herstellung und Be-
schaffung von Baugruppen und Komponenten aufgezeigt. Die Grup-
pe «Produkte» befasst sich mit der gruppenweiten Standardisierung
und Synergienutzung auf der Komponentenebene.

Im Rahmen dieser Arbeiten hat sich die Notwendigkeit abgezeichnet,
die beiden SAP-Systeme im kommenden Jahr zusammenzufiihren
und zusammen mit einem gruppenweiten System des Kundenbe-
ziehungsmanagements (CRM) zu standardisieren. Insgesamt haben
sich die ahnlichen Firmenkulturen und die gemeinsamen Werte als
grosser Vorteil in der Integration erwiesen, was uns eine rasche Um-
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setzung der Vision «One Team — One Company» ermdglicht. Prioritat
hat zurzeit die Erzielung von Synergien mit Blick auf die Steigerung
des Auftragsvolumens. Das Zusammenwachsen der beiden Firmen
auf der Basis gegenseitigen Vertrauens und der klare Blick in eine
gemeinsame, erfolgreiche Zukunft werden zunehmend auch von un-
seren Kunden erkannt.

Eingeschrankte Visibilitat

Die Visibilitét in unseren Absatzmarkten ist weiterhin eingeschrankt.
Die Marktsegmente Maschinenbau und Transport profitieren von
einer deutlich gestiegenen Auslastung. Ebenso verzeichnet die zi-
vile Luftfahrt hohe Auftragseingédnge. Anderseits sind die durch die
Schuldenkrise ausgeldsten Verunsicherungen keine gute Basis fiir
langfristige Investitionsentscheidungen. Die hohe Volatilitdt der Devi-
senmérkte und die kontinuierliche starke Aufwertung des Schweizer
Frankens erschweren Prognosen zusatzlich. StarragHeckert erwartet
eine weiterhin positive Entwicklung im Auftragseingang. Umsatzer-
|6s und Ergebnisse durften sich im zweiten Halbjahr in der gleichen
Grossenordnung wie im ersten Halbjahr entwickeln.

Dank an alle Stakeholders

Neben den erwahnten Task Forces durfen wir feststellen, dass sich
samtliche Mitarbeitenden zusétzlich zu ihren Ublichen Aufgaben auch
mit grossem Einsatz fUr die erfolgreiche Integration engagieren. Daftr
sei ihnen auch an dieser Stelle von Seiten des Verwaltungsrats und
der Geschéftsleitung ein herzlicher Dank ausgesprochen. Ebenso
danken wir unseren Kunden, Lieferanten und Aktionaren, die uns im-
mer wieder ihr Vertrauen schenken.

Das Ziel bleibt unverandert: Als finanziell solide und transparente
Firmengruppe wollen wir unseren treuen Kunden mit innovativen
Produkten und Dienstleistungen sowie einem erstklassigen Kunden-
dienst deutliche Wettbewerbsvorteile verschaffen. StarragHeckert
ist mit einer hohen Eigenkapitalausstattung und einer komfortablen
Nettoliquiditat ein nachhaltig zuverlassiger Wert — fur unsere techno-
logisch anspruchsvollen Kunden aus aller Welt, die bewahrten Lie-
feranten, unsere Mitarbeitenden und nicht zuletzt unsere Aktionére.

Mit freundlichen Grlssen

Walter Fust Dr. Frank Brinken
Prasident des Verwaltungsrats CEO

Rorschacherberg, 29. Juli 2011



Umsatzerlés

Bestandesanderung selbsterstellte Erzeugnisse
Materialaufwand

Bruttogewinn

Personalaufwand

Sachaufwand

Ubriger Betriebsertrag
Abschreibungen

Betriebsergebnis EBIT

Finanzertrag

Finanzaufwand

Ergebnis vor Etragssteuern
Ertragssteuern

Reingewinn

Davon:

— Aktionére Gesellschaft

— Minderheiten

Ergebnis je Aktie in CHF
Verwassertes Ergebnis je Aktie in CHF

Reingewinn
Marktwertveranderungen (nach Ertragssteuern)

Wahrungsumrechnung

Ubriges Ergebnis

Gesamtergebnis
Davon:
— Aktionadre Gesellschaft

— Minderheiten
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Flissige Mittel
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Forderungen

Sonstige finanzielle Vermbgenswerte

Laufende Ertragssteuern

Vorrate

Umlaufvermdégen

Anlagevermdgen

Total Aktiven

Finanzverbindlichkeiten

Anderes kurzfristiges Fremdkapital

Kurzfristiges Fremdkapital

Finanzverbindlichkeiten

Anderes langfristiges Fremdkapital

Langfristiges Fremdkapital

Eigenkapital

Total Passiven

Ergebnis vor Ertragssteuern

Nicht liquiditatswirksamer Erfolg

Verénderung der Vorrate

Veranderung ubriges nicht bares
Nettoumlaufvermdgen

Bezahlte Ertragssteuern

Geldfluss aus Geschéftstatigkeit, netto

Geldfluss aus Investitionstatigkeit, netto

Veranderung Finanzverbindlichkeiten

Zinsen

Dividendenauszahlung

Kapitalerhéhung

Verkauf von eigenen Aktien

Geldfluss aus Finanzierungstatigkeit, netto

Wahrungseinfluss

Veranderung der fliissigen Mittel

Flussige Mittel am 1. Januar

Flussige Mittel am 30. Juni

Flissige Mittel am 31. Dezember

Eigenkapital am 1. Januar

Gesamtergebnis

Dividendenauszahlung

Kapitalerhdhung

Verkauf von eigenen Aktien

Eigenkapital am 30. Juni

Eigenkapital am 31. Dezember




GRUNDSATZE DER RECHNUNGSLEGUNG

Der ungeprifte Zwischenabschluss 1. Halbjahr 2011 wurde in Uber-
einstimmung mit den International Financial Reporting Standards
(IFRS) erstellt. Es handelt sich dabei um einen verkilrzten Zwischen-
bericht unter Anwendung von IAS 34 Zwischenberichterstattung.
Die vorliegende Halbjahresrechnung beinhaltet Schatzungen und
Annahmen, welche die ausgewiesenen Zahlen und damit verbun-
denen Offenlegungen beeinflussen. Die tatsachlichen Ergebnisse
kdnnen von diesen Schatzungen abweichen.

Die Rechnungslegungsgrundséatze entsprechen den im Jahresab-
schluss 2010 angewendeten (siehe Seiten 55 bis 60 des Geschafts-
berichtes 2010).

SEGMENTINFORMATIONEN

01.01. BIS 01.01. BIS 01 P(R)?Foglhg

in Mio. CHF ~ 30.06.2011 30.06.2010  31.12.2010

Business Unit 1 39.6 52.0 100.9
Business Unit 2 64.7 44.0 98.1
Business Unit 3 78.2 = 192.7
Ubrige und Konsolidierung 0.3 0.1 0.2
Umsatzerloés 182.8 96.1 391.9
Business Unit 1 =1.1 3.1 2.0
Business Unit 2 8.1 0.2 6.4
Business Unit 3 2.4 - 12.4
Ubrige und Konsolidierung -0.1 0.5 1.7
Betriebsergebnis EBIT 9.3 3.8 22,5

AKQUISITION DER DORRIES SCHARMANN
TECHNOLOGIE GMBH

Am 19. Januar 2011 erwarb die StarragHeckert Holding AG 100%
der Anteile der in Moénchengladbach, Deutschland, ansassigen
Ddrries Scharmann Technologie GmbH zu einem Barkaufpreis von
85.6 Mio. CHF. Miterworben wurde eine Forderung der Verkaufe-
rin gegentber der Ddrries Scharmann Technologie GmbH von 3.6
Mio. CHF.

Die Dorries Scharmann Technologie GmbH erwirtschaftete seit
Kaufdatum bis am 30. Juni 2011 einen Umsatzerlés von 78.2 Mio.
CHF und erzielte einen Reingewinn von 1.4 Mio. CHF. Wére die
Gesellschaft bereits per 1. Januar 2011 im Konzernabschluss be-
ricksichtigt worden, wére der Umsatzerlds von StarragHeckert um
9.0 Mio. CHF héher und der Reingewinn um 0.4 Mio. CHF geringer
ausgefallen.

STARRAGHECKERT GRUPPE
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Durch den Kauf kann StarragHeckert ihr bestehendes Produkt-
portfolio komplementér ergénzen. Mit diesem Zusammengehen
verstarkt StarragHeckert ihre Position in den Zielmarkten Luftfahrt,
Energieerzeugung, Transport und Maschinenbau deutlich.

Die fur den vorliegenden Zwischenabschluss vorlaufig erfassten Net-
toaktiven und der resultierender Goodwill stellen sich wie folgt dar:

Anpassungen

in Mio. CHF  Buchwert an Marktwert Marktwert
Flissige Mittel 26.7 26.7
Forderungen 40.7 40.7
Sonstige finanzielle
Vermdgenswerte 12.0 12.0
Ertragssteuern 4.7 4.7
Vorréte 16.5 16.5
Anlagevermdgen 40.3 26.0 66.3
Kurzfristige Finanzverbind- 09
lichkeiten -0.9 '
Anderes kurzfristiges
Fremdkapital -71.0 -71.0
Langfristige Finanz-
verbindlichkeiten -5.8 5.6
Anderes langfristiges
Fremdkapital -11.5 -8.2 -19.7
Erworbene Nettoaktiven 51.7 17.8 69.5
Goodwill 16.1
Barkaufpreis 85.6
abzuglich erworbene
flissige Mittel -26.7
plus Ubernommene Finanz-
verbindlichkeiten 6.7
Nettogeldabfluss 65.6

Der ausgewiesene und keiner Vermodgenskategorie zugeordnete
Goodwill reprasentiert strategische Vorteile, welche sich aus dem
Unternehmenszusammenschluss ergeben. Dazu gehdren das
komplementare Produktportfolio, Marktpotentiale, erwartete Syn-
ergien sowie Ubernommenes Know-how. Es wird davon ausgegan-
gen, dass der erfasste Goodwill steuerlich nicht abzugsfahig ist.



FINANZKOMMENTAR

Die Finanzkennzahlen im ersten Halbjahr 2011 sind durch zwei
Ubergeordnete Ereignisse massgebend beeinflusst. Einerseits flhrte
der Kauf der Dérries Scharmann mit Erstkonsolidierung zum 19. Ja-
nuar 2011 nahezu zu einer Verdoppelung des Geschéaftsvolumens.
Anderseits ergaben sich wesentliche Wahrungsumrechnungsdiffe-
renzen, da sich der Euro-Durchschnittskurs verglichen mit dem ers-
ten Halbjahr 2010 um 14.7% abgeschwécht hat.

Zur besseren Vergleichbarkeit bezieht sich dieser Finanzkommen-
tar teilweise auf Pro-Forma Vergleichswerte. Diese hypothetischen
Pro-Forma Kennzahlen wurden unter der Annahme erstellt, dass die
Akquisition der Dérries Scharmann sowie deren Finanzierung mit-
tels Kapitalerhdhung bereits am 31. Dezember 2009 stattgefunden
hatten.

Im ersten Halbjahr 2011 konnte ein Auftragseingang von 173.3 Mio.
CHF erreicht werden, verglichen mit 67.9 Mio. CHF in der Vorjahres-
periode. Akquisitions- und wéhrungsbereinigt entspricht dies einem
organischen Wachstum um 58.2 Mio. CHF oder 69.6%. Der Um-
satzerlds erreichte 182.8 Mio. CHF verglichen mit 96.1 Mio. CHF in
der Vorjahresperiode. Dies entspricht einem wahrungs- und akqui-
sitionsbereinigten Anstieg um 19.5%. Der Umsatzerlds liegt infolge
des deutlich schwécheren Euros unter dem halben Pro-Forma Wert
des Vorjahres.

Der Auftragsbestand hat sich hauptsachlich wegen des schwéache-
ren Euros aber auch der tiefen Auftragseingdnge bei Dorries Schar-
mann von Pro-Forma 259.2 Mio. CHF zum 31. Dezember 2010 auf
230.1 Mio. CHF per 30. Juni 2011 reduziert. Ab dem zweiten Quar-
tal 2011 ergibt sich wieder eine leicht positive Book-to-bill Ratio von
1.02.

Die Bruttomarge hat sich aufgrund des hdheren durchschnittlichen
Fertigungsgrades des Auftragsbestandes verglichen mit den Pro-
Forma Werten 2010 von 57.1% auf 57.5% verbessert. Hingegen
hat sich die Personalquote aufgrund der geringeren Auslastung vom
Pro-Forma Wert 2010 von 33.1% auf 33.6% im Berichtssemester
erhoht. Insgesamt ergibt sich ein Betriebsergebnis EBIT von 9.3
Mio. CHF oder 5.1% des Umsatzerldses (Pro-Forma 2010: 5.7%).
Der schwachere Euro belastete das Betriebsergebnis EBIT mit Um-
rechnungseffekten von 1.3 Mio. CHF.

FINANZKOMMENTAR

Es konnte ein solider Reingewinn von 5.4 Mio. CHF oder CHF 1.94
je Aktie erwirtschaftet werden (verglichen mit dem halben Pro-For-
ma Wert 2010 von CHF 2.15 je Aktie). Der Reingewinn wurde infolge
des schwécheren Euros durch Umrechnungseffekte von 0.6 Mio.
CHF bzw. CHF 0.22 je Aktie belastet. Negativ wirkte sich ebenfalls
der von 27.5% (Pro-Forma 2010) auf 34.2% gestiegene effektive
Steuersatz aus, was sich mit dem Uberproportional gestiegenen Er-
gebnisanteil in Landern mit hoherer Steuerbelastung erklart.

Die Bilanzsumme lag am 30. Juni 2011 bei 320.9 Mio. CHF und
damit hauptséchlich wahrungsbedingt um 11.5 Mio. CHF unter
dem Pro-Forma Wert per 31. Dezember 2010. Verdnderungen in
der Bilanzstruktur ergaben sich durch den Anstieg der Forderungen
um 10.7 Mio. CHF aufgrund des erhdhten Geschaftsvolumens, wel-
che durch eine Reduzierung der Flissigen Mittel um 11.4 Mio. CHF
kompensiert wurde.

Die Kapitalstruktur bleibt dusserst solid. Nach der Akquisition von
Doérries Scharmann und der anfangs Mai abgeschlossenen Kapital-
erhdhung verbleibt eine komfortable Eigenkapitalquote von 53.5%.
Dies obwohl sich infolge des schwéacheren Euros aufgrund von
Umrechnungseffekten ein negativer Effekt aufs Eigenkapital von
6.6 Mio. CHF ergab.

Der Cashflow (vor Verédnderung des Nettoumlaufvermbgens) betragt
13.1 Mio. CHF. Nach Ber(cksichtigung der Veranderung des Net-
toumlaufvermdgens und von bezahlten Ertragssteuern ergibt sich
infolge des erhdhten Auftragsvolumens ein operativer Geldabfluss
aus Geschéftstatigkeit von 6.6 Mio. CHF.

Fur Investitionen wurden im ersten Halbjahr 2011 70.9 Mio. CHF
ausgegeben. Neben dem Kauf von Dérries Scharmann (Nettogeld-
abfluss von 65.6 Mio. CHF) investierte StarragHeckert 5.3 Mio. CHF
flr den Erwerb des Grundstlickes zur Errichtung der Fertigungsstat-
te in Bangalore/Indien sowie zur rationelleren Leistungserstellung in
den europaischen Werken.

Der Free Cashflow erreichte -11.9 Mio. CHF. Dieser wurde zusam-
men mit der Dividende flrs Geschéftsjahr 2010 von 2.5 Mio. CHF
finanziert durch den Erlds aus der Kapitalerhéhung von 66.8 Mio.
CHF (netto, nach Abzug der Kosten von 1.8 Mio. CHF bzw. 2.6%),
der Erhéhung der kurzfristigen Finanzverbindlichkeiten um 10.3 Mio.
CHF sowie die Verwendung von Flissigen Mitteln von 4.6 Mio. CHF.

StarragHeckert ist zusammen mit Dérries Scharmann ein technologisch weltweit fiihrender Anbieter von Werkzeugmaschinen zum Bohren,
Drehen, Frasen und Schleifen von mittleren bis grossen Werkstiicken aus Metall und Verbundwerkstoffen. Zu den Kunden zdhlen vor
allem international tatige Unternehmen in den Zielmarkten Luftfahrt, Energie, Transport und Maschinenbau. Die Produkte einschliesslich
Technologie- und Servicedienstleistungen ermdglichen den Kunden, substantielle Produktivitatsfortschritte zu erzielen. Sie werden
unter folgenden Marken vertrieben: Starrag, Dorries, Heckert, Scharmann, SIP, Droop + Rein, TTL, Berthiez, WMW und Ecospeed.

Die StarragHeckert Gruppe mit Hauptsitz in Rorschacherberg/Schweiz betreibt Produktionsstandorte in der Schweiz, Deutschland,
Frankreich, Grossbritannien sowie Indien und verfiigt liber Vertriebs- und Servicegesellschaften in zahlreichen weiteren Landern.

Die Muttergesellschaft der Gruppe ist an der SIX Swiss Exchange kotiert (Ticker: STGN).




